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2. PRESENTACION PROMOTORES/AS

2.2. DATOS PERSONALES

2.2.1. NOMBRE Y APELLIDOS: 

2.2.2. EDAD: 

2.2.3. DNI/NIF

2.2.4. DOMICILIO

2.2.5. POBLACION: 

2.2.6. TELEFONO/FAX: 

2.2.7. ESTADO CIVIL: 

2.3. DATOS PROFESIONALES DE LOS/AS PROMOTORES/AS

2.3.1. ESTUDIOS REALIZADOS

2.3.2. EXPERIENCIA LABORAL

2.3.3. OTROS CONOCIMIENTOS O EXPERIENCIAS RELACIONADOS CON LA ACTIVIDAD EMPRESARIAL A CREAR:

3. DEFINICION DE LA IDEA (PRODUCTO O SERVICIO)
4. ESTUDIO DEL MERCADO

4.2. ANALISIS EXTERNO

4.2.1. FACTORES DEL MACROENTORNO

4.2.2. CLIENTES

IDENTIFICACION DE CLIENTES:

· Nº de ellos:

· Sexo:

· Edad:

· Profesión:

· Localización:

· Nivel de Renta:

· Hábitos:

SI ES UNA EMPRESA

· Tipo de empresa:

· Tamaño:

· Actividad:

4.2.3. PROVEEDORES

IDENTIFICACION:

UBICACIÓN:

GAMA DE PRODUCTOS:

PLAZO DE ENTREGA:

CONDICIONES DE PAGO:

FORMA DE DISTRIBUCION:

SERVICIOS POSTVENTA:

CALIDAD:

4.2.4. COMPETIDORES

TAMAÑO DE LA EMPRESA:

UBICACIÓN:

CLIENTES:

NIVEL DE PRECIOS:

CARACTERISTICAS DE SUS SERVICIOS (Ventajas competitivas):

CANALES DE DISTRIBUCION:

4.3. ANALISIS INTERNO
4.3.1. CARACTERISTICAS PERSONALES DE LOS/AS PROMOTORES/AS:

4.3.2. CAPACIDAD TECNICA, FORMACION Y EXPERIENCIA:

4.3.3. CAPACIDAD GERENCIAL (Conocimientos para dirigir y gestionar la empresa):

4.3.4. CAPACIDAD ECONOMICA (Para la obtención de recursos necesarios):

4.3.5. CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO/SERVICIO, VENTAJAS Y DESVENTAJAS:

5. PLAN DE MARKETING

5.2. PRODUCTO O SERVICIO

5.2.1. CARACTERISTICAS

5.2.2. NOMBRE O MARCA

5.2.3. DEMANDA

5.2.4. RENTABILIDAD

5.2.5. PROTECCION LEGAL

5.3. PRECIO

5.4. DISTRIBUCION

5.4.1. CANALES: ENUMERACION, PERIORICIDAD Y FORMA DE PAGO

5.5. COMUNICACION

5.5.1. PUBLICIDAD

5.5.2. PROMOCION

6. PLAN DE PRODUCCION

6.2.1. VOLUMEN DE PRODUCCION:

6.2.2. METODO, SISTEMA, FASES:

6.2.3. TEMPORALIZACION:

6.2.4. FORMAS DE APROVISIONAMIENTO DE MATERIAS PRIMAS O MERCADERIAS:

6.2.5. ALMACENAMIENTO:

6.2.6. CONTROL DE CALIDAD:

7. INFRAESTRUCTURAS

7.2. LOCAL

7.2.1. DESCRIPCION Y COSTE:

7.3. MAQUINARIA, MOBILIARIO Y HERRAMIENTAS

7.3.1. DESCRIPCION Y COSTE:

7.4. TRANSPORTES

7.4.1. DESCRIPCION Y CUALIFICACION:

8. ORGANIZACIÓN Y RECURSOS HUMANOS

8.2. COSTE DEL PERSONAL ASALARIADO

8.2.1. FUNCIONES Y TAREAS NECESARIAS PARA EL DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD:

8.2.2. Nº DE TRABAJADORES NECESARIO:

8.2.3. PERFILES PROFESIONALES:

8.2.4. MEDIOS DE SELECCIÓN DE PERSONAL:

8.2.5. MODALIDADES DE CONTRATACION:

8.2.6. FORMACION DE LOS TRABAJADORES:

COSTE DEL PERSONAL ASALARIADO

	CATEGORIA PROFESIONAL
	SALARIO BASE UNITARIO MENSUAL
	SEG.SOCIAL COSTE MENSUAL A CARGO DE LA EMPRESA
	NUM. DE TRABAJADORES
	TOTAL DE COSTE SALARIAL MENSUAL
	TOTAL PRIMER AÑO

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	COSTES SALARIALES TOTALES
	


9. SEGURIDAD E HIGIENE

· DEFINIR LAS MEDIDAS DE PREVENCION DE RIESGOS LABORALES
10. FORMA JURIDICA

11. PLAN ECONOMICO FINANCIERO

11.2. PLAN DE INVERSIONES INICIALES

	CONCEPTO
	COSTE/€.

	Edificios, locales y terrenos
	

	Maquinaria
	

	Instalaciones
	

	Elementos de transporte
	

	Herramientas y utillajes
	

	Mobiliario y enseres
	

	Derechos de traspaso/Patentes marcas
	

	Depósitos y fianzas
	

	Gastos de construcción y puesta en marcha (promoción)
	

	Materias primas
	

	Otros gastos
	

	Previsión de fondos
	

	TOTAL
	


11.3. PLAN DE FINANCIACION

	CONCEPTO
	IMPORTE/€.

	Recursos propios
	

	Créditos o préstamos
	

	Subvenciones
	

	Capitalización
	

	Otros (Leasing, aportaciones sin costes financieros, etc.)
	

	TOTAL
	


11.4. AMORTIZACION FINANCIERA

	AÑO
	INTERESES
	CUOTA AMORTIZACION
	CUOTA ANUAL
	RESTO

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Capital:

Tipo de interés anual:

Plazo de amortización:

Años de carencia:

11.5. AMORTIZACION DEL INMOVILIZADO

	ELEMENTO
	VALOR DE ADQUISICION
	VIDA UTIL
	% AMORTIZACION
	CUOTA DE AMORTIZACION ANUAL

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


11.6. CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS

	INGRESOS
	IMPORTE/€

	Ventas
	

	Existencia finales
	

	Ingresos financieros
	

	Subvenciones
	

	Otros
	

	TOTAL
	


	GASTOS
	IMPORTE/€

	Compras materias primas y auxiliares
	

	Existencias iniciales
	

	Retribución propia
	

	Seguros autónomos
	

	Sueldo personal o colaboradores
	

	S.S. a cargo de la empresa
	

	Gastos financieros
	

	Tributos (contribuciones, tasas, etc.)
	

	Suministros (Luz, agua, teléfono, etc.)
	

	Alquileres
	

	Seguros
	

	Mantenimiento y reparaciones
	

	Servicios exteriores (gestoria)
	

	Transportes
	

	Gastos diversos
	

	Dotación a la amortización del inmovilizado
	

	Dotación a la amortización del activo ficticio
	

	Dotación a las provisiones
	

	TOTAL
	


INGRESOS – GASTOS = 
(Beneficios antes de impuestos)

RECURSOS AUTOGENERADOS = 

(Beneficios + amortizaciones + dotación a las provisiones)

11.7. PREVISION DE TESORERIA

	COBROS
	1er TRIMESTRE
	2er TRIMESTRE
	3er TRIMESTRE
	4er TRIMESTRE

	Ventas
	
	
	
	

	IVA repercutido
	
	
	
	

	Prestamos
	
	
	
	

	Subvenciones
	
	
	
	

	Otros
	
	
	
	

	TOTAL COBROS
	
	
	
	


	PAGOS
	1er TRIMESTRE
	2er TRIMESTRE
	3er TRIMESTRE
	4er TRIMESTRE

	Proveedores
	
	
	
	

	Sueldos y salarios
	
	
	
	

	Seguridad social
	
	
	
	

	I.R.P.F.
	
	
	
	

	Impuestos y tasas
	
	
	
	

	Comisiones
	
	
	
	

	Servicios bancarios o similares
	
	
	
	

	Publicidad y promoción
	
	
	
	

	Alquileres
	
	
	
	

	Suministros
	
	
	
	

	Mantenimiento y reparación
	
	
	
	

	Servicios exteriores
	
	
	
	

	Primas de seguros
	
	
	
	

	Gastos de transporte
	
	
	
	

	Pagos por inversión
	
	
	
	

	Intereses de créditos
	
	
	
	

	Devolución de créditos
	
	
	
	

	IVA soportado
	
	
	
	

	Otros pagos
	
	
	
	

	TOTAL PAGOS
	
	
	
	


	DIFERENCIA PAGOS-COBROS
	1er TRIMESTRE
	2er TRIMESTRE
	3er TRIMESTRE
	4er TRIMESTRE

	IVA a pagar (*)
	
	
	
	

	Saldo anterior
	
	
	
	

	SALDO ACUMULADO
	
	
	
	


11.8. BALANCE DE SITUACION

	ACTIVO

	ACTIVO FIJO







IMPORTE

Inmovilizado   







                                                                                      
· Gastos de establecimiento






· Inmovilizaciones inmateriales






(menos amortización acumulada)

· Propiedad industrial



· Derechos de traspaso



· Fondo de comercio



· Inmovilizaciones materiales






(menos amortización acumulada)

· Terrenos





· Construcciones




· Maquinaria




· Inmovilizaciones financieras




· Créditos





· Valores de renta fija





	TOTAL ACTIVO FIJO








	ACTIVO CIRCULANTE







· Existencias






· Mercaderias




· Materias primas




· Deudores







· Clientes





· Hacienda Pública




· Tesoreria







· Caja





· Bancos







	TOTAL ACTIVO CIRCULANTE







	TOTAL ACTIVO











	PASIVO

	RECURSOS PERMANENTES





IMPORTE

NO EXIGIBLE








· Fondos propios






· Capital social




· Reservas





· Perdidas y ganancias



· Subvenciones de capital



EXIGIBLE A LARGO PLAZO






· Deudas con entidades de crédito



· Otros acreedores







	TOTAL RECURSOS PERMANENTES






	EXIGIBLE  A CORTO PLAZO






· Deudas con entidades de crédito




· Acreedores comerciales (Proveedores) 



· Otras deudas








	TOTAL EXIGIBLE A CORTO PLAZO






	TOTAL PASIVO
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